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1、 [bookmark: _Toc32204][bookmark: _Toc16829]软件设计概述
（1） [bookmark: _Toc7770]任务和目标
正如俗话所说，“民以食为天”，人们对饮食的关注和选择是日常生活中不可或缺的一部分。然而，在面对无数的餐饮选择的时候，许多人总是会在在决定吃什么时感到困惑和纠结。尤其是当代年轻人，他们在忙碌的生活中常常为这个问题感到困扰。
为了解决这个问题，我们认为设计一款能够帮助他们做选择的软件是十分可行的。这款软件将允许用户输入自己的饮食习惯和偏好，然后通过一种有趣的方式——抽取盲盒——来为用户推荐美食。每当用户抽取一个盲盒，平台会根据他们的饮食习惯，随机推荐美食，对于推荐的美食，用户能够选择查看食谱或者去点餐。
这款软件不仅提供了解决“今天吃什么？”这一问题的答案，还充分考虑了用户的其他需求。通过与多家餐饮商家的合作，用户还可以享受到外卖、线上点餐等便捷服务。此外，软件还设有查看食谱、美食点评、美食红黑榜以及聊天广场等功能，让用户可以分享自己的饮食经验和感受，交流美食推荐，增加用户的参与度和粘性。
我们的软件设计充分考虑了年轻人的使用习惯和需求，致力于为他们提供简单、直观、有趣的餐饮选择体验。同时，我们也注重与日常饮食和特殊人群的饮食需求相结合，以满足不同用户的需求。
在盈利模式方面，我们计划通过多种方式来实现。首先是通过招商入驻，与知名餐饮品牌和商家合作，吸引他们在平台上进行广告投放或直接入驻，从而收取一定的费用。其次是通过展示与餐饮相关的广告，如新品推荐、优惠活动等来获得广告营收。此外，我们还将提供会员服务，如更多优惠、个人饮食计划定制等，用户可以按月或按季度支付会员费用。我们还将与健康食品、饮品品牌进行合作，推荐相关产品给用户，并获得相应的推广费用。
通过以上方式，我们的软件不仅可以帮助年轻人解决吃饭时的选择困难，还能为商家提供一个有效的推广平台，实现双赢。同时，我们将不断优化软件功能和用户体验，致力于为用户带来更加便捷、个性化的餐饮服务。

（2） [bookmark: _Toc21075]需求概述
1. 业务需求
在当下环境中，日常饮食选择常常困扰着人们，让他们不知所措。为了更好地解决这一问题，我们的软件应运而生。用户只需输入自己的饮食习惯，平台便能以抽取盲盒的方式为他们推荐适合的美食。这些推荐的美食将根据用户的饮食习惯进行筛选，确保符合他们的口味和需求。
此外，我们还特别设置了健康饮食推荐板块，以满足用户对健康饮食的追求。无论是寻求日常美味还是特殊饮食需求的用户，我们的应用都能为他们提供满意的解决方案。
考虑到不同用户的实际需求，我们将结合日常饮食和特殊人群饮食的需求，进一步丰富应用场景。无论是上班族、学生还是老年人，都能在我们的平台上找到适合自己的美食推荐。
关于盈利方式，我们初步设想通过招商入驻、广告营收和会员收费来实现盈利。通过与优质商家合作，吸引更多用户加入平台；同时，通过展示相关广告，增加广告收入；此外，提供会员服务，让用户享受更多专属权益，也是我们盈利的重要途径。
通过我们的软件，用户将能够轻松解决日常饮食选择的问题，同时享受到健康、美味的饮食体验。而我们也将努力实现盈利，为用户提供更优质的服务。
2. 输入
（1） 账号登录：用户应能够的手机号进行注册登录，或者直接使用微信或者QQ等软件的账号进行登录，以便平台能够识别他们的身份并记录他们的行为和偏好。
（2）饮食习惯：用户应能够输入自己的饮食习惯，包括食物过敏信息、食物口味偏好和过敏信息等，这些信息将用于个性化推荐。
（3）地理位置：用户应能够输入自己的常去的几个地理位置信息，以便平台能够提供基于位置的美食推荐。
（4）忌口设置：最新注册用户能够选择自己的忌口食品、过敏源等，系统会后续配置相应食物。
（5）特殊人群板块设置：用户在输入个人信息的时候，如果填写了个人信息，在软件的主页会出现一个特殊人群饮食板块。
3. 输出
（1） 美食推荐：根据用户的饮食习惯和地理位置等信息，平台应随机推荐美食，包括食物的图片、名称、价格、配送信息等详细信息。
（2） 菜谱提供：根据用户的饮食习惯或个性化需求等信息，平台提供具体的食谱，包括具体的食物和佐料、用量等等。
（3） 美食点评与红黑榜：用户应可以查看其他用户对美食的点评和推荐，以及美食红黑榜，以便更好地了解美食。
（4） 个性化建议：结合用户的日常饮食记录和特殊人群的饮食需求，平台可以提供个性化的饮食建议和推荐。
（5） 美食圈：可以结交口味相同的好友，满足用户的基本社交需求。
4. 关键功能
（1） 线上服务
	功能
	特色

	美食盲盒
	用户输入自己的饮食习惯，根据个人的饮食习惯和口味偏好，以盲盒的形式，随机为用户推荐。

	特殊人群板块
	用户在输入信息时候，填写了特殊的信息，主页将出现一个特殊人群板块，对特定用户提供相应的菜谱以及餐食。

	在线点餐
	用户能够通过软件在线点餐并选择外卖服务，应提供清晰的食物列表、价格和配送信息。

	在线食谱
	为用户感兴趣的餐食提供食谱，提供清晰的食物列表及用量。

	美食地图
	建立一个美食地图，显示区域内各个餐厅、小吃摊位和食品车的位置和简介，以及用户对它们的评价和推荐。

	餐券和优惠
	与软件内的餐厅和商家合作，提供专属的餐券和优惠券，让大家能够享受更多的折扣和优惠。

	个人信息完善
	写个人信息（生日、性别、所在地等等），选择是否开通会员使用付费功能，以及进行社区动态的发布、点赞、评论的操作。

	健康饮食建议
	结合个人的身体状况和营养需求，提供健康饮食建议和指导，帮助大家选择更健康、更营养的美食。

	食品评价和分享
	提供食品评价和分享功能，让使用者可以记录自己的饮食体验，分享美食照片和心得，以及评价和推荐餐厅和美食。

	我的足迹
	我的足迹记录了用户打卡的各个美食。




（2） 线下
①活动用户成为VIP用户后与公司合作：平台可以与公司或社团活动合作，提供相关的饮食推荐和配套服务。
②周边美食探索：可以组织大家参与周边的美食探索活动，推荐适合大众口味和预算的美食。这可以为周边商家带来更多的客流。
③健康饮食宣传与教育：平台可以定期举办健康饮食宣传和教育活动，引导大家建立健康的饮食习惯和饮食观念。这有助于提高用户的饮食健康水平，同时也有助于提升品牌形象和用户忠诚度。
④商家优惠与促销：可以与周边的商家合作，提供优惠券、打折服务或特别促销活动，吸引更多的顾客光顾商家店铺。这不仅可以帮助平台增加用户粘性，还可以为商家带来更多的客流和销售机会。
（3） [bookmark: _Toc18794]运行环境
1.操作系统：
手机端——Android系统 电脑端——Windows系统
2.存在关联软件：
（1）微信：利用微信开放平台，实现登录认证、付款功能，并可以将软件作为小程序在微信内呈现，方便用户快速访问和使用。
（2）支付宝：通过支付宝提供的接口，实现登录认证和付款功能，保障用户资金安全和支付便捷性。
（3）QQ：支持QQ登录认证，方便用户利用已有的QQ账号进行快速登录。
3.主要呈现形式：
（1）“今天吃什么”APP：推出独立的手机应用程序，用户可以下载安装后在手机上随时使用，享受个性化的餐饮推荐服务。
（2）“今天吃什么”微信小程序：在微信平台上推出小程序版本，用户无需下载安装，直接在微信内搜索或使用扫描二维码进入小程序，体验软件功能。
4.幕后支持：
（1）软件的开发者、运营者：负责软件的研发、维护和运营工作，保障软件的稳定性、安全性和用户体验。
（2）各种饭店、餐饮商家：与各类饭店和餐饮商家建立合作关系，提供丰富的美食选择和推荐，满足用户对各类餐饮的需求。同时，为商家提供广告投放和推广机会，实现共赢。
（4） [bookmark: _Toc28491]设计难点与解决方案
	难点
	解决方案

	个性化推荐算法：如何根据用户的饮食习惯、位置和其他偏好，准确地为他们推荐合适的美食，是一个技术上的挑战。
	· 利用深度学习技术，训练模型来识别用户的饮食习惯和偏好。
· 结合用户的位置信息，推荐附近的餐厅和美食。
· 引入用户反馈机制，根据用户对推荐结果的满意度不断调整推荐算法。

	数据安全与隐私保护：用户在输入饮食习惯和其他个人信息时，如何确保这些数据不被泄露或被滥用，是一个重要的考量点。
	· 使用加密技术存储和传输用户数据。
· 遵循相关的数据保护和隐私法规，如GDPR等。
· 定期进行安全审计和漏洞检测。

	与第三方平台的整合：如微信、支付宝、QQ等，需要确保软件与这些平台的稳定连接和数据交互。
	· 使用官方提供的API进行连接和数据交互。
· 建立稳定的网络连接和数据传输机制。
· 定期更新和维护与第三方平台的接口。

	软件性能与稳定性：考虑到用户可能在不同设备和网络环境下使用软件，如何确保软件的流畅运行和稳定性是一个关键问题。
	· 对软件进行多平台和多设备的测试，确保其兼容性和流畅性。
· 使用负载均衡和容灾备份技术，确保软件在高并发和异常情况下的稳定性。
· 定期收集和分析用户反馈，针对问题进行优化和修复。

	满足不同用户群体的需求：包括特殊饮食需求的用户、不同地区的用户等，他们的需求可能各不相同，如何满足这些多样化的需求是一个挑战。
	· 设计可定制化的用户界面和功能模块，满足不同用户的偏好和使用习惯。
· 与特殊饮食需求的组织和专家合作，提供针对性的饮食建议和推荐。
· 根据不同地区的饮食习惯和文化特色，调整推荐算法和内容展示。



2、 [bookmark: _Toc20390][bookmark: _Toc6120]市场分析
（1） [bookmark: _Toc7758]市场规模
1.中国盲盒经济市场规模
数据显示，2019—2021年我国盲盒市场规模从25亿元增长至近百亿元，年均复合增长率接近75%。作为新消费，盲盒经济市场空间不小。据预测，到2024年全球盲盒市场规模将超300亿美元。随着盲盒风潮的兴起，美食盲盒市场也正在快速扩大，并且吸引了许多消费者的关注与参与。
2.市场动力
在餐饮选择方面选择困难：大约65%的人经常或偶尔会遇到吃饭选择困难症，他们表示在面对各种餐厅和菜品选择时，常常感到无从下手，甚至会花费大量时间在选择上。美食盲盒推荐，在一定程度上帮助这些在吃饭上有选择困难的消费者人群更快更高效地作出餐饮选择。
健康和饮食习惯：随着人们对健康的重视和对个人饮食习惯的关注，越来越多的人希望能够根据自己的需求定制餐饮产品。一些人可能有特殊的营养需求、食物过敏或轻微剂量的食物限制，个性化定制则能够更好地满足这些需求。
美食体验的个性化：有些消费者对于独特的美食体验有更高的需求，并希望能够根据自己的口味喜好和喜爱的食材进行定制。个性化餐饮定制提供了满足这些需求的方式，通过定制菜单、配料和烹饪方式，让消费者享受到与众不同的美食体验。
3.市场趋势
美食盲盒市场不断扩大：美食盲盒市场将继续保持增长态势，尤其是在年轻人和互联网用户中的受欢迎程度可能更高。
个性化定制推荐：餐饮选择多种多样，未来通过个性化推荐算法，可以根据用户需求，提供个性化定制的餐饮推荐服务，解决用户面对多样的餐饮而无从选择的问题，满足用户个性化的餐饮需求。
（2） [bookmark: _Toc29216]市场现状
1.基于PEST-SWOT的市场环境分析（行业整体发展状况）
	PEST分析

	P（政策因素）
	国家政策鼓励创新和科技发展，为餐饮推荐软件提供了良好的政策环境。同时，政府对食品质量和安全的监管也为软件的推广提供了保障。

	E（经济因素）
	随着国民经济的增长，人们的生活水平不断提高，对餐饮服务的需求也逐渐上升。这为餐饮推荐软件提供了广阔的市场空间。

	S（社会因素）
	社交网络的普及使得人们更加关注饮食分享和交流，对个性化、有趣、便捷的餐饮体验有更高的需求。

	T（技术因素）
	互联网、大数据、人工智能等技术的发展为餐饮推荐软件提供了技术支持，使得软件能够实现精准推荐和个性化体验。


 
	SWOT分析

	S（优势）
	a.个性化推荐：根据用户口味和需求推荐美食，提高用户体验。
b.多样化功能：提供外卖、点餐、美食点评、红黑榜等功能，满足用户多样需求。
c.盈利模式：通过招商入驻、广告投放、会员服务等多种方式实现盈利。


	W（弱势）
	a.市场竞争：面临其他餐饮推荐软件的竞争压力。
b.用户需求多样性：需要不断优化软件以满足不同用户的需求。
c.盈利模式：需要找到最佳的盈利平衡点，既满足用户需求，又实现盈利。


	O（机会）
	a.市场需求：年轻人对个性化、便捷、有趣的餐饮体验的需求持续增长。
b.技术创新：利用大数据、人工智能等技术不断优化软件功能和用户体验。
c.合作推广：与知名餐饮品牌、商家合作，实现双赢。


	T（威胁）
	a.市场竞争：面临其他餐饮推荐软件的竞争压力。
b.用户需求多样性：需要不断优化软件以满足不同用户的需求。
c.盈利模式：需要找到最佳的盈利平衡点，既满足用户需求，又实现盈利。




2.市场竞品分析
	名称
	产品定位
	特点

	美团外卖
	美团外卖是一款提供外卖服务的平台，用户可以在上面选择餐厅、菜品并进行下单。
	a.丰富的菜品选择：美团外卖平台汇集了各类餐厅和菜品。
b.便捷的点餐服务：用户可以快速地浏览菜品、下单并完成支付。
c.优惠活动：美团外卖会定期推出优惠活动，如满减、折扣等，吸引用户下单。
d.个性化推荐：美团外卖平台通过用户历史订单和评价数据，为用户提供个性化推荐。
e.社交功能：用户可以在美团外卖平台上与好友互动，分享美食经验和评价。

	饿了么
	饿了么是一款外卖平台，用户可以在上面选择餐厅、菜品并进行下单。
	a.丰富的菜品选择：饿了么平台上汇集了各类餐厅和菜品。
b.便捷的点餐服务：用户可以快速地浏览菜品、下单并完成支付。
c.优惠活动：饿了么会定期推出优惠活动，如满减、折扣等，吸引用户下单。
d.个性化推荐：饿了么平台通过用户历史订单和评价数据，为用户提供个性化推荐。
e.社交功能：用户可以在饿了么平台上与好友互动，分享美食经验和评价。

	大众点评
	大众点评是一款餐饮评价平台，用户可以在上面查看餐厅和菜品的评价
	a.丰富的餐厅信息：大众点评平台汇集了各类餐厅的信息，包括地址、电话、菜单等。
b.真实的用户评价：用户可以在大众点评平台上查看其他用户对餐厅和菜品的评价。
c.个性化推荐：大众点评平台根据用户历史搜索和评价数据，为用户提供个性化推荐。
d.社交功能：用户可以在大众点评平台上与好友互动，分享美食经验和评价。

	口碑外卖
	口碑外卖是一款提供外卖服务的平台，用户可以在上面选择餐厅、菜品并进行下单
	a.丰富的菜品选择：口碑外卖平台上汇集了各类餐厅和菜品。
b.便捷的点餐服务：用户可以快速地浏览菜品、下单并完成支付。
c.优惠活动：口碑外卖会定期推出优惠活动，如满减、折扣等，吸引用户下单。
d.个性化推荐：口碑外卖平台通过用户历史订单和评价数据，为用户提供个性化推荐。
d.社交功能：用户可以在口碑外卖平台上与好友互动，分享美食经验和评价。

	小红书
	红书是一个以社交分享为基础的电商平台，主要面向年轻人，专注于推荐各类时尚、美妆、旅游等内容。
	a社交属性强：用户可以在平台上分享自己的生活经验和购物心得，与其他用户交流互动。
b.内容质量高：小红书对用户发布的内容进行严格把控，确保推荐内容的质量和真实性。
c.涉及领域广泛：除了时尚和美妆，小红书还涵盖旅游、家居、美食等领域，为用户提供多样化的选择。


	下厨房
	下厨房是一个家庭厨房助手，主要帮助用户学习烹饪技巧、分享菜谱和购买食材。
	a.菜谱丰富：下厨房收录了大量的菜谱，涵盖各种烹饪技巧和口味，满足不同用户的需求。
b.社区互动：用户可以在平台上交流烹饪心得、晒自己的菜品照片和视频，增加用户粘性。
c.购买食材方便：下厨房还提供食材购买服务，方便用户一站式购买所需食材。


	豆果美食
	豆果美食是一个以健康饮食为主题的社区平台，主要为用户提供健康饮食指导和菜谱分享。
	a.健康饮食导向：豆果美食强调健康饮食的重要性，为用户推荐低热量、低脂肪、高蛋白等健康菜品。
b.专家指导：豆果美食邀请了多位营养师和厨师为用户提供专业指导，提高用户的健康饮食意识。
c.社区互动：用户可以在平台上分享自己的健康饮食经验和菜谱，与其他用户交流互动。


	抖音
	抖音的目标用户主要是年轻人，注重时尚、潮流和娱乐性。平台上的内容多为音乐、舞蹈、搞笑、美食等轻松、有趣的类型，符合年轻人的口味。
	a.内容丰富多样：抖音平台上的内容种类丰富，包括音乐、舞蹈、搞笑、美食、旅行、教育等多种类型，满足了用户多样化的需求。同时，平台注重内容的创新性和趣味性，以吸引用户的关注和参与。
b.操作简单易用：抖音的操作界面简洁明了，用户可以轻松上手。平台提供了丰富的创作工具和特效，使用户可以方便地创作和分享短视频内容。
c.社交互动性强：抖音注重社交互动性，用户可以通过点赞、评论、分享等操作与其他用户进行互动。平台还提供了私信功能，方便用户之间进行沟通和交流。
d.个性化推荐算法：抖音采用先进的推荐算法，根据用户的兴趣和行为习惯为用户推荐相关内容。这使得用户可以更加便捷地发现自己感兴趣的内容和创作者。




[bookmark: _Toc19066]（三）市场痛点
1.个性化推荐服务的局限性
	尽管现有的平台能够通过分析用户的历史订单和评价数据来提供个性化推荐，但在面对多样化餐饮选择时，用户仍然可能感到无所适从。因此，用户迫切需要一款能够深度理解个人喜好和口味的APP，以提供更为精准、个性化的定制推荐，从而帮助用户更高效、便捷地做出餐饮选择。
2.数据隐私与安全问题
	随着互联网的飞速发展，个人数据隐私问题日益凸显。个性化推荐服务往往需要收集用户的个人数据，这无疑增加了数据泄露和被滥用的风险。因此，用户急需一款能够在保证个性化推荐质量的同时，也能严格保护用户数据安全和隐私的APP。
3.功能分散，缺乏集成性
	目前，大多数APP仅提供外卖、美食评价、食谱或饮食计划等单一功能，这导致用户在追求美食体验的过程中需要在多个APP之间切换，极大地浪费了时间和精力。因此，用户期待一款能够集成上述多种功能于一体的APP，以提供更加便捷、全面的服务。

[bookmark: _Toc16272][bookmark: _Toc19567]三、市场需求分析
（1） [bookmark: _Toc21046]用户需求
1.基本需求
	序号
	需求
	需求分析

	1
	抽取盲盒
	提供趣味性的抽取盲盒功能，根据用户的饮食习惯为其推荐美食。

	2
	附近美食推荐
	基于用户位置，推荐附近的美食和餐厅。

	3
	外卖/线上点餐
	允许用户直接在平台上进行外卖订购或预约堂食。

	4
	美食点评/红黑榜
	允许用户对吃过的美食进行评价和分享，也可以查看其他用户的评价。

	5
	聊天广场
	提供一个交流平台，让用户分享饮食心得、交友或组织线下活动。

	6
	菜品评分
	用户能够对已品尝过的菜品进行打分，根据用户评分软件会自动生成一个排行榜。

	7
	反馈信箱
	用户对某个菜品想提出个人建议，或者希望某个饭店推出什么菜品，均可以通过反馈信箱提出个人建议。

	8
	食谱
	推荐美食做法，提供菜品制作方法。

	9
	健康饮食科普
	提供健康饮食科普内容，学习和养成健康的饮食生活习惯。


2.特殊用户需求
	序号
	需求
	需求分析

	1
	特殊人群饮食需求
	为特殊饮食需求的用户提供专门的建议，如素食、无麸质等。

	2
	根据用户情况推荐美食
	根据个人健康状况，推荐符合情况的美食，提供健康饮食建议和营养信息。

	3
	多元化菜品推荐
	考虑不同文化和地区背景，为用户提供多样化的美食选择。

	4
	个性化页面定制
	更改主也页面板块，为用户提供个性化定制APP



（2） [bookmark: _Toc22495]合作方需求
1. 合作商家
	序号
	需求
	需求分析

	1
	广告推广
	允许饭店在平台上投放广告，增加曝光率。

	2
	在线预定系统
	允许饭店通过平台接受预定，提高客户流量。

	3
	客户数据分析
	获得关于用户饮食习惯和偏好的数据，以优化菜单和服务。

	4
	合理的合作方案和费用结果
	饭店商家希望平台能够提供灵活的合作方案和合理的费用结构，以满足他们的业务需求和经济预算。



2. 合作支付平台
	序号
	需求
	需求分析

	1
	安全支付系统
	确保用户在平台上的支付操作是安全和加密的。

	2
	快速结算
	保证饭店和平台的资金能够快速、准确地结算。

	3
	数据分析与合作
	共享支付数据，帮助平台更好地理解用户购买行为和消费习惯。



（3） [bookmark: _Toc5143]平台管理员需求
	序号
	需求
	需求分析

	1
	数据监控与分析
	能够实时监控平台的运行数据，包括用户活跃度、交易量等，以便为用户做出合理的美食推荐。

	2
	内容管理
	方便地对平台上的内容进行管理，如广告、推荐美食、文章等。

	3
	用户反馈系统
	建立一个有效的用户反馈渠道，收集和处理用户的建议和投诉。

	4
	安全与稳定性
	确保平台能够抵御外部攻击，保证数据和交易的安全性，同时维持平台的稳定运行。

	5
	合作与拓展
	与其他相关产业或品牌进行合作，如健康食品品牌、运动品牌等，以拓展平台的业务范围和增值服务。



[bookmark: _Toc13777][bookmark: _Toc324]四、软件设计
[bookmark: _Toc30703]（一）框架设计
[bookmark: _Toc11852][bookmark: _Toc9079][bookmark: _Toc27048]本软件以关注每天苦恼于不知道吃什么的用户为主要的服务对象，主要就解 决用户吃饭方面的问题设计了多方面的功能，整体的设计思路如下图所示。 
[image: cd51638356b10f4fb7df991919ea0c8]
1. [bookmark: _Toc32072][bookmark: _Toc27176][bookmark: _Toc12930]首页
[image: a37073e1f52d2ac8a554e08326c9da2]
2. 吃什么
[image: 264bfadc1c41bdb114bc211fed5a978]












3. 消息
[image: 3f96afbead0490f5303bee3475ee182]
















4. 我的
[image: e0c6e1aca01fc4f57403301bb5000a5]
[bookmark: _Toc13959]（二）具体功能与算法设计
1.美食盲盒
用户通过输入自己的饮食习惯，软件根据用户输入的数据，以盲盒的形式，随机为用户推荐美食。
对于软件推荐的美食，“就它了”按钮来确认他们的抽取结果，如果用户对结果不满意，他们可以点击“换一个”按钮来重新进行盲盒抽取。这个页面的功能主要是提供用户抽取盲盒的结果展示，并允许用户进行确认和重新抽取操作
[image: qt_temp]
2.特殊人群饮食板块
用户在输入个人信息时，填写了特殊信息，软件的主页会出现一个特殊人群饮食的板块，在这里用户能够看到相关的特殊饮食建议推荐。
[image: qt_temp]
3.筛选页面
该条件页面用功能主要是提供筛选条件，让用户能够根据口味偏好、甜度、价格区间和点餐人数等条件筛选出符合要求的餐饮选项。同时，页面上还提供了开始点选按钮，让用户能够直接开始进行抽盲盒操作。
4.健康饮食
根据用户的口味偏好和营养需求，推荐适合的健康美食，包括各种菜式、食材和烹饪方式。
5.搜索页面
用户进索页面根据自己的喜好进行美食搜索，该页面也提供了一些该地区近期热门搜索内容和用户自己的历史搜索内容，除了以上两种内容用户也可以浏览到所在区域的美食排行榜等等。
6.消息页面
在消息页面，用户可以看到自己发布的内容的点赞、@、评论和收藏数据，还可以和好友聊天，分享自己自己喜欢的美食、菜谱、店铺等等。
7.动态页面
用户可过动态消息，了解关注内容发布者的动态，包括更新新的内容，回复评论、发布了新地图等等。
8.特殊人群饮食板块
用户在输入个人信息时，填写了特殊信息，软件的主页会出现一个特殊人群饮食的板块，在这里用户能够看到相关的特殊饮食建议推荐。
9.点餐
    软件除了美食推荐之外，还提供了点餐渠道。软件提供美食信息，例如价格、大概的分类和个性化信息来搜索美食，然后直接进行点餐（选择自提或者外卖）。
10.提供食谱
食谱页面为用户提供各类美食的详细食材和制作步骤，方便用户轻松制作美味佳肴。
[bookmark: _Toc25315]（三）页面设计
1.首页
[image: bce0483b0f2c00b377d52b417b312694_]
[image: 4619bb396ea958d4a8bddc1cc897c16a_]
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[image: f72eaba7a30c063c251dad77ad701250_]
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[image: 9a357c7c9c04f6248b75b72a72c2301a_]
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[image: e6d2963a7fb093a548eeb5752836cf6e_]
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[image: b3c5fa4ff148db9f09228977911a04d3_]











2.吃什么
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3. 消息
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4. 我的
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5、 [bookmark: _Toc2128][bookmark: _Toc13688]软件运行机制
1.用户获取
	  我们通过多元化的渠道吸引用户，如社交媒体广告、口碑传播以及同学间的互相推荐等，旨在让更多人了解并使用我们的软件。
2.用户体验
	  我们高度重视用户体验，持续优化界面设计，提升服务质量，确保用户能够享受到更便捷、高效的餐饮服务。
3.用户留存
	  为了提高用户留存率，我们采取了会员制度和优惠活动等策略。此外，通过定期推送优惠信息和活动、加强与用户的互动，提高用户忠诚度。
4.商业模式
	  我们与知名餐饮品牌和商家合作，通过广告投放和商家入驻的方式获得收入。同时，展示与餐饮相关的广告，如新品推荐、优惠活动等，以获得广告营收。
此外，我们还提供会员服务，如更多优惠、优先配送等，用户可以选择按月或按季度支付会员费用。我们还将与健康食品、饮品品牌合作，推荐相关产品给用户，并获得相应的推广费用。
5.营销策略
	  我们运用多种营销策略来吸引和留存用户，包括社交媒体营销、电子邮件营销、短信营销等。同时，与其他品牌合作推出联合活动，以扩大软件影响力。
6.数据分析
	  我们收集并分析用户数据和商家数据，深入了解用户需求和行为，从而优化产品和服务，提高运营效率。
7.持续改进
	  根据用户反馈和数据分析结果，我们不断改进产品和服务，提升用户体验和用户满意度。
8.合规性和隐私
	  我们严格遵守所有相关的法规和隐私政策，确保用户隐私和数据安全。同时，加强商家审核和管理，确保服务质量合规性。

6、 [bookmark: _Toc22250][bookmark: _Toc14912]软件的创新性与独特性
1.技术层面
	我们的软件系统结构运用了管理后台、微信公众号、评分系统、预订系统、数据库系统等多项技术，旨在为用户提供卓越的就餐体验。
2.用户体验
	用户可以通过随机抽取盲盒的方式来决定当天的餐饮选择，增加了用餐的趣味性和未知感。此外，用户还可以在广场上寻找口味相似的饭友，或对菜品进行打分评价，让用户体验更加丰富多元。
3.功能特点
	我们的软件不仅具备盲盒选择、红黑榜、点餐等基础功能，还有反馈信息、新品尝鲜等多个特色板块。特别是随机抽取盲盒的方式，既有趣又充满惊喜，帮助年轻人克服选择恐惧，轻松做出餐饮选择。
4.垂直领域
	与美团、大众点评等大众餐饮软件相比，我们的软件专门针对大学生群体进行设计和开发，提供更个性化的解决方案。我们深入了解年轻人的需求，为他们提供更加精准、合适的餐饮服务，成为他们生活中的有力支持。
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